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Vorbereitungshilfe «Positionen und Interessen» 

Verhandlungsakteure Persönlichkeit Funktion 

Bekannte Verhandlungsthemen 

Während den Verhandlungen mögliche neue Themen 

Eigene Position Eigene Interessen 

Position der Verhandlungspartner Interessen der Verhandlungspartner 

http://www.unternehmenskommunikation.ch
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Verhandlungsstärke und Verhandlungsalternativen 

Eigene Beste Alternative Beste Alternative der Verhandlungspartner 

Mögliche Verhandlungsoptionen 

http://www.unternehmenskommunikation.ch
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